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SALES REPRESENTATIVE «oLLEGAT KERESUNK

A kerel6szentpali székhelyl UBM Feed Romania csapata kollégat keres teljes munkaidés Sales
Representative pozicidba, rugalmas munkavégzési lehetbséggel.

A Sales Representative f6 célja, hogy tamogassa a vallalat takarmanyértékesitési tevékenységeit Uj
ugyfelek bevozasaval illetve meglévd partnerek kezelésével, novelje az eladasokat a termékeinek
szélesebb korl elterjesztésével, és biztositsa a partnerelégedettséget a mezbgazdasagi szektorban,
hosszu tavu kapcsolatok kiépitése révén.

Mik jellemeznek egy sikeres Sales Representative kollégat?

Tiszta kommunikacios készségek: Kivalé kommunikacids készségekkel kell rendelkeznie
annak érdekében, hogy hatékonyan tudjon kapcsolatot teremteni az Ugyfelekkel.

Empatia: Az értékesitési képviseldnek képesnek kell lennie megérteni az Ggyfél igényeit, és a
megfelel6 megoldast kinalni szamara.

Nyitottsag az Uj ismeretek elsajatitasara — Termékismeret: Mélyrehatd ismeretekkel kell
rendelkeznie az altala értékesitett termékekrél vagy szolgaltatasokrol. Ez segit abban, hogy
barmilyen ugyfélkérdésre valaszt tudjon adni.

Meggy6z6készség: Az értékesitési képviseldnek hatarozottnak és meggy6z6nek kell lennie.

Az lzlet lezarasanak képessége: Az értékesitési képviseldnek rendelkeznie kell azzal a
képességgel, hogy sikeresen véghezvigyen egy uzletet.

Idégazdalkodasi készségek: Az értékesitési képviseldnek képesnek kell lennie hatékonyan
beosztani az idejét. Tudnia kell priorizalni a feladatokat, és betartani a hatarid6ket.

Elvarasok: utazasi lehet6ség, B kategdrias jogositvany, j6 kommunikaciés és kooperacids
készségek, targyalasi készségek, hatékony idémenedzsment készségek

Amit mi ajanlunk:

Hatarozatlan idejd munkaszerzddés
Versenyképes alapbér + értékesitési jutalék
Etkezési utalvanyok

Egészségligyi- és balesetbiztositas

Ha elhivatott személy vagy, és szeretnél egy dinamikus csapat tagja lenni, batoritunk, hogy jelentkezz
erre a poziciora 2025.02.05-ig!

Kildd el az 6néletrajzodat az alabbi e-mail cimre: office@ubmfeed.ro



